Juridische prijsvechter

Aanval op
‘te dure’
advocaat

DOOR GERARD DEN ELT

DEN HAAG - Het internet staat aan de vooravond van een
prijzenslag onder advocaten. Die stellige overtuiging heeft
bedrijfsjurist en econoom Antonie Kerstholt, initiatiefne-
mer van de website Overeenkomst.nl die deze maand werd

gelanceerd.

Hij wil als eerste Nederlandse
prijsvechter vooral de onderne-
mers in het midden- en kleinbe-
drijf helpen om tegen relatief la-
ge kosten hun juridische zaakjes
goed te regelen.

»1k wil de advocaat weer be-
reikbaar en betaalbaar maken”,
zegt hij. Zijn klanten kunnen
voor een eenmalig bedrag van
995 euro ("Daarvoor kunt u een
gespecialiseerde - topadvocaat
nog geen drie uur inhuren’) 170
standaardcontracten op het ge-
bied van onder meer arbeids-
recht, sommatiebrieven, be-
zwaarschriften en geheimhou-
dingsovereenkomsten krijgen.
Voor 50 euro wordt een docu-
ment binnen een uur door een
advocaat gescreend.

Tot dusver werd het internet
vooral gebruikt als een wervings-
instrument voor advocatenkan-
toren, met sites als Rijbewijs-
kwijt.nl via strafzaken.nl tot ea-
sy-echtscheiding.nl. Sinds vorig
jaar is De Nationale Advocaten-
lijn (DNA) actief, die tracht te be-
middelen tussen een cliént met
een juridische kwestie en een
voor dat probleem gespeciali-
seerde advocaat. De juridische
hulpdienst zegt 'dure tussen-
schakels’ uit te sluiten.

DNA, die samenwerkt met cir-
ca duizend advocaten, verwacht
dit jaar zo'n vijfduizend zaken

onder te brengen.

0ok zoekmachinegigant
Google heeft zijn oog laten val-
len op de juridische wereld. Deze
maand heeft Google voor 18,5
miljoen dollar een belang geno-
men in de Amerikaanse online
juridische hulpdienst Rockert La-
wyer, die 70.000 bezoekers per
dag heeft. Volgens Google Ne-
derland bestaan ’momenteel’
geen plannen om binnen de Be-
nelux op dit terrein actief te wor-
den.

De Orde van Advocaten zegt
de ontwikkelingen op internet
nauwlertend te volgen. Zo wordt
bijvoorbeeld scherp gelet op na-
leving van de gedragsregels, die
het advocaten verbiedt om op
provisiebasis samen te werken
met websites.

Volgens initiatiefnemer Kerst-
holt van Overeenkomst.nl heb-
ben vooral ondernemers in toe-
nemende mate moeite metde ad-
vocatentarieven. ,2Sommige zien
vanwege de kosten vaak af van
het inschakelen van een advo-
caat, hoewel dat wel zou moe-
ten”, zegt hij. ,,De advocaten heb-
ben hun handel goed beschermd
en houden het sprookje van glit-
ter en glamour in leven. Maar de
waarheid is dat zij zich voor
steeds dezelfde standaardcon-
tracten de volle mep laten beta-
len.”



